CYKL: BANK DLA FIRMY

7 KORZYSCIA DLA DOSTAWCY I ODBIORCY

Bankowcy wychodz3 naprzeciw potrzebom
uczestnikow obrotu gospodarczego. Jest po-
pyt na finansowanie dystrybutoréw, pojawia sie
produkt skrojony pod ich potrzeby.

Program Vendor Finance zostal opracowany z mysl3 fi-
nansowania naleznos$ci handlowych. Jego celem jest eli-
minacja luki ptynno$ciowej u odbiorcéw. Powstaje ona
z réznicy miedzy okresem kredytu kupieckiego uzyska-
nego od wystawcy, inaczej zbywcy towaru, a terminem
uzyskania przez odbiorce zaplaty od jego koricowych kon-
trahentow.

Wyobrazmy to sobie na przykladzie dostawcy kostki bru-
kowej i odbiorcy takiej kostki. Dostawca ma do sprzedania
kilka ton produktu. Odbiorca chce jg kupi¢, ale wie, ze nie
bedzie w stanie zaplacié¢ w przewidzianym w umowie 60
dniowym terminie platnosci.

Moze uda¢ sie w zwiazku z tym do banku, by starac sie
o kredyt, z ktorego ureguluje naleznos¢ za towar. Jesli
jednak nie ma zdolnosci kredytowej, bank odméwi mu
finansowania. Ostatecznie do transakcji nie dojdzie, na
czym straca obie strony: dostawca, bo nie sprzeda towaru
i odbiorca, bo go nie kupi, a wiec nie bedzie mégt dalej
prowadzi¢ swojej dziatalnosci.

Programy finansujgce dystrybutoréw przynosza rozwia-
zanie w takich sytuacjach. W ramach takiego Programu
dostawca korzysta z dyskonta w ramach 6o-dniowego
terminu platnosci, ktory jest stosowany na fakturach
wystawianych odbiorcom. Ci z kolei w ramach Progra-
mu korzystaja z dodatkowego np.130-dniowego terminu
odroczenia ptatnosci - komentuje Marek Malinowski,
wicedyrektor ds. finansowania transakcji handlowych
w mBanku,

Naleznos$¢ dostawcy w imieniu odbiorcy wyptaca bank,
ktory potem bedzie oczekiwal jej zwrotu od odbiorcy. Jesli
jednak ten nie splaci naleznosci w dodatkowym ustalonym
terminie bankowi, to bank bedzie mégt dochodzi¢ splaty
od dostawcy. Produkt ten jest bowiem oparty na jego ry-
zyku kredytowym. Program zapewnia zatem odbiorcom
towaréw dodatkowy kapital obrotowy na preferencyjnych
warunkach, bez koniecznosci oceny zdolnosci kredytowej
odbiorcy i bez dodatkowych zabezpieczen z ich strony. Po-
zwala tez ustabilizowac relacje z odbiorcami i zaoferowac im
korzystniejsze warunki transakgcji przez wydtuzenie terminu
platnosci. Daje tez dostawcy mozliwos$¢ skrécenia terminéw
platnosci wlasnych nalezno$ci. Wreszcie pozwala mocniej
zwigzac ze sobg kluczowych klientéw dostawcy, gdyz moze
by¢ podwaling do stworzenia programu lojalnosciowego.
Za kazdym razem w ramach Programu bank zawiera dwa
rodzaje uméw. Jedna tzw. dyskonta, czy wykupu wierzy-
telnosci z dostawca, a druga tzw. wydluzenia terminu
platnosci z odbiorca, czy odbiorcami. Co istotne, finanso-
waniu podlegaja wylacznie naleznosci (faktury) wskazane
przez dostawce. W przypadku rozwigzania Vendor Finance
to on je wprowadza na platforme InvoiceNet, ktéra bank
udostepnia stronom transakcji celem sprawnej obstugi
Programu. Odbiorca z chwilg przystgpienia do Programu,
posiada swobode decyzji o skorzystaniu z wydiuzenia
terminu platnosci konkretnej faktury jak réwniez o ter-
minie splaty wierzytelnosci. Do terminu wymagalnosci
naleznosci koszt finansowania ponosi dostawca, o ile
skorzysta z opcji dyskonta wierzytelnosci, natomiast po
terminie wymagalnosci koszty finansowania obcigzajg
odbiorce. Co istotne, bank realizuje Program w ramach
limitu ustanowionego w ryzyko dostawcy.

Program nie jest w zwigzku z tym dla kazdego klienta.
Jest przeznaczony dla dostawcéw majacych sie¢ kontra-

Partner

Jakie korzysci z programu?

Dla dostawcy:

B poprawa ptynnosci finansowej poprzez uzyskanie zaptaty
za zrealizowang sprzedaz znacznie wczesniej ( przy opgji
dyskonta wierzytelnosci),

m mozliwos¢ skrocenia terminu ptatnosci faktury (przy opcji
wykupu wierzytelnosci),

B zmniejszenie zapotrzebowania na kredyt,

B stworzenie programu lojalnosciowego dla swoich partneréw
handlowych (wieksze zwigzanie ze sobg dystrybutoréw),

B wzmocnienie pozycji rynkowej,

m ograniczenie ryzyka kredytu kupieckiego (kredyt kupiecki
zostaje zastgpiony ,kredytem” bankowym).

Dla odbiorcy:

| tatwy i szybki dostep do Zrodta finansowania,

m mozliwos¢ zwiekszenia zakupow,

m mozliwos¢ sptaty zadtuzenia (faktury) w dowolnym terminie
w okresie finansowania,

m atrakcyjne warunki cenowe programu finansowania
dystrybutoréw - koszty finansowania oparte sg na standingu
finansowym dostawcy, ktory jest czesto lepszy niz odbiorcy.

hentéw, ktérym cyklicznie dostarczajg towar. Relacje
z kontrahentami musza by¢ bliskie i state. Odbiorcy tez
musza by¢ tez lojalni, bo ryzyko finansowania naleznosci
w ramach programu ponosi dostawca. Takie rozwigza-
nie bedzie wiec przydatne w sytuacji, gdy dostawca chce
ustabilizowac swoje relacje z odbiorcami. Ale nie tylko,
znajdzie on zastosowanie réwniez wtedy, gdy dostaw-
ca chce skréci¢ terminy ptatnosci wlasnych naleznosci.
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